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Informations personnelles : 



Nom & Prénom (1)  :………………………………………
Niveau d’étude : ………………………………………………
Expérience professionnelle :……………………………
Domaine d’expertise  :…………………………………….


Nom & Prénom (2)  :………………………………………
Niveau d’étude : ………………………………………………
Expérience professionnelle :……………………………
Domaine d’expertise  :…………………………………….






Information Projet : 


Raison sociale (Si existe)  :……………………………………………………………………………………………………………
Statut :                               [image: ]  Porteur d’idée de Projet   [image: ] Auto-Entrepreneur 
·  Unité économique en cours de formalisation    [image: ] Très Petite entreprise                                                                                                                                                                                                                
Statut Juridique  :……………………………………………………………………………………………………………….
Adresse du projet : ………………………………………………………………………………………………………………..
Secteur du Projet : …………………………………………………………………………………………………………………..
Description du Projet   ………… ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Les Produits / Services :
· ………………………………………………………………………………………………………………………………..
· ……………………………………………………………………………………………………………………………….
· ……………………………………………………………………………………………………………………………….
Innovation : Le projet propose-t-il une approche novatrice pour créer des emplois et développer les compétences ?
…………………………………………………………………………………………………………………………………
Impact sociétal du projet : Dans quelle mesure le projet contribue-t-il à améliorer la qualité de vie des individus ?………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Inclusivité : Diversité des bénéficiaires : Le projet cible-t-il une diversité de publics (âge, genre, origine, etc.)   ;;;…………………………………………………………………………………………………………………………………………………… …………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..





















Présentation du Projet : 



Afin de bien synthétiser votre projet, nous vous prions de répondre à ces questions avant de renseigner le tableau du Business Model Canvas : 
NB : Ces questions sont juste à titre indicatif.
1-Segments de Clients :
· Qui sont vos clients ? Est-ce que votre clientèle peut être segmentée ?  Vos clients sont uniquement des femmes ?
· Quels sont les besoins de vos clients ? Qui sont vos clients les plus importants ? Etc  
2-Relations clients :
· De quelle façon vous entrer en contact avec vos segments de clients ? 
· Quelle est la meilleure façon la plus productive et rentable pour entrer avec chaque segment ? Etc  
3-Canaux de distribution :    
· Comment est-ce que votre clientèle est tenue au courant de votre offre ? 
· De quelle façon peut-elle accéder à votre offre, dans un magasin ou en ligne ? 
· Comment est-elle informée au sujet de votre produit ? 
4-Partenaires clés :    
· Quels partenaires stratégiques, sont essentielle à votre gestion de l’entreprise ? 
·  Sont-ils essentiels à la réalisation de votre service/produit ? 
· Quels partenaires sont cruciaux pour avoir encore plus de succès ?
5-Activités clés :    
· Quelles activités apportent une valeur ajoutée à votre entreprise ? 
· Comment vos processus de production augmentent votre valeur ajoutée ?
· Expliquez clairement comment vous ajoutez de la valeur à la qualité de votre produit, à l'entretien de la relation client et à l'acquisition de nouveaux clients ?
6-Ressources clés :    
· Quelles ressources vous faut-il pour réaliser votre produit ? Pour entretenir les relations avec la clientèle ? Pour attirer de nouveaux clients ? Pour faire parvenir le produit chez le client ?
7-Sources de revenus :
· D’où viennent vos revenus ? quel est votre modèle de Financment / rémunération (Actuel et futur) ? 
· Comment pouvez-vous développer des sources de revenus supplémentaires ? Pensez à d'autres modèles de rémunération
8-Structure des coûts :
· Quels coûts sont fixes (locaux commerciaux et industriels, machines) et lesquels sont variables (achat de produits) ? 




































Afin de bien synthétiser votre projet, nous vous prions de répondre à ces questions avant de renseigner le tableau du Business Model Canvas : 
NB : Ces questions sont juste à titre indicatif.
9-Propositions de valeur :
· Jusqu’à quel degré votre projet peut être inspirant pour la femme marocaine ?
· Quelle valeur distinctive ou ajoutée votre produit ou service apporte-t-il (nouveauté, réduction des coûts, performance, réduction des risques …) ? 
· Quel besoin ou problème résolvez-vous ? 
· Est-ce que vos clients ont réellement besoin de votre produit ? 
· Pourquoi la perception de valeur diffère par segment de clientèle ? 
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Aspects Financiers du Projet : 





Programme d’investissement du Projet :
· ………………………………………………………………………………………………………………………………….
· …………………………………………………………………………………………………………………………………..
· …………………………………………………………………………………………………………………………………… 
· …………………………………………………………………………………………………………………………………..
· …………………………………………………………………………………………………………………………………… 
Financement du Projet :
· ………………………………………………………………………………………………………………………………….
· …………………………………………………………………………………………………………………………………..
· ……………………………………………………………………………………………………………………………………
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