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معلومات حول المشروع:


اسم الشركة (إذا كانت قائمة قانونيا):


الإطار:
حامل فكرة مشروع
مقاول ذاتي 
وحدة اقتصادية في طور الهيكلة
مقاولة صغيرة جدا
الإطار القانوني:

عنوان المشروع:
القطاع الاقتصادي للمشروع:

وصف المشروع:
التجديد والابتكار: 
هل المشروع يقترح مقاربة ابتكارية لخلق مناصب الشغل وتطوير الكفاءات؟ 

الأثر/الوقع الاقتصادي للمشروع:
الى أي حد يساهم المشروع جودة الحياة لدى الافراد؟ 

 
الادماج الاجتماعي:
تنوع الفئات المستهدفة: هل المشروع يستهدف فئات متنوعة (الفئة العمرية، النوع، الانتماء الاجتماعي ...الخ)













المرجو منكم الإجابة على الأسئلة التالية لإعطاء صورة كاملة وموجزة على مشروعكم، ثم ملأ جدول نموذج مخطط الاعمال بالمعلومات:

-ملحوظة: الأسئلة التالية هي على سبيل المثال لا الحصر. 

-1ﻓﺌﺎت اﻟﺰﺑﻨﺎء :



-ﻣﻦ ﻫﻢ زﺑﻨﺎﺋﻜﻢ ؟ ﻫﻞ ﻳﻤﻜﻦ ﺗﻘﺴﻴﻢ زﺑﻨﺎﺋﻜﻢ اﱃ ﻓﺌﺎت ؟
-ﻣﺎﻫﻲ اﺣﺘﻴﺎﺟﺎت زﺑﻨﺎﺋﻜﻢ ؟ وﻣﻦ ﻫﻢ اﻟﺰﺑﻨﺎء اﻻﻛﺜﺮ اﻫﻤﻴﺔ ﺑﺎﻟﻨﺴﺒﺔ ﻟﻜﻢ ؟ اﻟﺦ
اﻟﻌﻼﻗﺔ ﻣﻊ اﻟﺰﺑﻨﺎء: -2
-ﻣﺎﻫﻲ اﻟﻄﺮﻳﻘﺔ اﻟﺘﻲ ﺳﺘﺘﻮاﺻﻠﻮن ﺑﻬﺎ ﻣﻊ زﺑﻨﺎﺋﻜﻢ ؟
-ﻣﺎﻫﻲ اﻟﻄﺮﻳﻘﺔ اﻻﻛﺜﺮ اﻧﺘﺎﺟﻴﺔ  واﻻﻛﺜﺮ رﺑﺤﺎ ﻟﻠﺘﻮاﺻﻞ ﻣﻊ ﻛﻞ ﻓﺌﺔ ﻣﻦ اﻟﺰﺑﻨﺎء ؟
ﻗﻨﻮات اﻟﺘﻮزﻳﻊ: -3
-ﻛﻴﻒ ﺳﻴﺘﻌﺮف اﻟﺰﺑﻨﺎء ﻋلى ﻋﺮﺿﻜﻢ اﻟﻤﻘﺪم ﻣﻦ ﻣﻨﺘﻮج او ﺧﺪﻣﺎت ؟
-ﻛﻴﻒ ﺳﻴﺤﺼﻞ اﻟﺰﺑﻨﺎء ﻋلى ﻋﺮﺿﻜﻢ ,ﻓﻲ ﻣﺤﻞ ﺗﺠﺎري او ﻋﺒﺮ اﻟﻤﻨﺼﺎت اﻻﻟﻜﺘﺮوﻧﻴﺔ ؟ ﻛﻴﻒ ﺳﻴﺘﻢ اﺧﺒﺎر اﻟﺰﺑﻨﺎء ﺑﻤﻨﺘﻮﺟﻜﻢ ؟
اﻟﺸﺮﻛﺎء اﻟﺮﺋﺴﻴﻮن:-4
اﻻﻧﺸﻄﺔ اﻟﺮﺋﻴﺴﻴﺔ : -5
-ﻣﺎﻫﻲ اﻻﻧﺸﻄﺔ ذات اﻟﻘﻴﻤﺔ اﻟﻤﻀﺎﻓﺔ ﻟﻤﻘﺎوﻟﺘﻜﻢ ؟
-ﻛﻴﻒ ﺗﺰﻳﺪ ﻃﺮق اﻻﻧﺘﺎج ﻣﻦ اﻟﻘﻴﻤﺔ اﻟﻤﻀﺎﻓﺔ ﻟﻤﻘﺎوﻟﺘﻜﻢ ؟
-اﺷﺮح ﺑﺎﻟﺘﻔﺼﻴﻞ ﻛﻴﻔﻴﺔ اﻟﺮﻓﻊ ﻣﻦ اﻟﻘﻴﻤﺔ اﻟﻤﻀﺎﻓﺔ ﻟﻤﻨﺘﻮﺟﻜﻢ ,واﻟﺤﻔﺎظ ﻋلى  ﺟﻮدة اﻟﻌﻼﻗﺔ ﻣﻊ اﻟﺰﺑﻨﺎء و اﻟﺤﺼﻮل ﻋلى زﺑﻨﺎء ﺟﺪد ؟
اﻟﻤﻮارد اﻟﺮﺋﻴﺴﻴﺔ:-6



-ﻣﺎﻫﻲ ﻣﻮارد اﻻﻧﺘﺎج ؟ﻛﻴﻒ ﺗﺤﺎﻓﻆ ﻋلى اﻟﻌﻼﻗﺔ ﻣﻊ اﻟﺰﺑﻨﺎء ؟ ﻛﻴﻒ ﺗﺠﺬب اﻟﺰﺑﻮن وﺗﻮﺻﻞ اﻟﻤﻨﺘﻮج اﻟﻴﻪ؟


ﻣﺎﻫﻲ ﻣﻮارد اﻻﻧﺘﺎج ؟ﻛﻴﻒ ﺗﺤﺎﻓﻆ ﻋﲆ اﻟﻌﻼﻗﺔ ﻣﻊ اﻟﺰﺑﻨﺎء ؟ ﻛﻴﻒ ﺗﺠﺬب اﻟﺰﺑﻮن وﺗﻮﺻﻞ اﻟﻤﻨﺘﻮج اﻟﻴﻪ؟
ﻣﺎﻫﻲ ﻣﻮارد اﻻﻧﺘﺎج ؟ﻛﻴﻒ ﺗﺤﺎﻓﻆ ﻋﲆ اﻟﻌﻼﻗﺔ ﻣﻊ اﻟﺰﺑﻨﺎء ؟ ﻛﻴﻒ ﺗﺠﺬب اﻟﺰﺑﻮن وﺗﻮﺻﻞ اﻟﻤﻨﺘﻮج اﻟﻴﻪ؟
-ﻣﻦ ﻫﻢ اﻟﺸﺮﻛﺎء اﻻﺳﺘﺮاﺗﻴﺠﻴﻮن اﻻﻫﻢ ﻟﺘﺪﺑﻴﺮ ﻣﻘﺎوﻟﺘﻜﻢ ﺑﺸﻜﻞ اﺳﻬﻞ ؟
-ﻣﻦ ﻫﻢ اﻟﺸﺮﻛﺎء اﻻﺳﺘﺮاﺗﻴﺠﻴﻮن ﻟﺘﺴﻬﻴﻞ اﻻﻧﺘﺎج او اﻟﺨﺪﻣﺔ ؟
-ﻣﻦ ﻫﻢ اﻟﺸﺮﻛﺎء اﻻﻛﺜﺮ اﻫﻤﻴﺔ ﻟﺘﺤﻘﻴﻖ ﻧﺠﺎح اﻟﻤﺸﺮوع ؟
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اﻟﻤﺪاﺧﻴﻞ: -7

-ﻣﺎﻫﻲ ﻣﺼﺎدر ﻣﺪاﺧﻴﻠﻜﻢ ؟ﻣﺎﻫﻮ ﻧﻤﻮذج ﺗﺪﺑﻴﺮﻛﻢ اﻟﻤﺎﻟﻲ / (اﻻﺟﻮر اﻟﺤﺎﻟﻴﺔ واﻟﻤﺴﺘﻘﺒﻠﻴﺔ) ؟ ﻣﺎﻫﻲ اﻟﻄﺮﻳﻘﺔ اﻟﻤﺜالية  ﻟﻠﺰﻳﺎدة ﻓﻲ اﻟﻤﺪاﺧﻴﻞ و اﻟﺘﻔﻜﻴﺮ ﻓﻲ ﺗﻨﻮﻳﻊ ﻣﺼﺎدرﻫﺎ؟

التكاليف :-8
-ﻣﺎﻫﻲ اﻟﺘﻜﺎﻟﻴﻒ اﻟﺜﺎﺑﺜﺔ( اﻟﻤﺤﻼت اﻟﺘﺠﺎرﻳﺔ واﻟﺼﻨﺎﻋﻴﺔ ,اﻻﻻت واﻟﻤﻌﺪات) واﻟﺘﻜﺎﻟﻴﻒ اﻟﻤﺘﻐﻴﺮة (اﻟﻤﺸﺘﺮﻳﺎت واﻟﻤﻨﺘﻮﺟﺎت) ؟
عرض القيمة:-9



-ﻣﺎﻫﻲ اﻟﻘﻴﻤﺔ اﻟﺘﻤﻴﺰﻳﺔ او اﻟﻤﻀﺎﻓﺔ ﻟﻤﻨﺘﻮﺟﻜﻢ او ﺧﺪﻣﺎﺗﻜﻢ اﻟﻤﻌﺮوﺿﺔ ﻟﻠﺰﺑﻨﺎء (اﻟﺘﺠﺪﻳﺪ واﻻﺑﺪاع ,ﺗﺮﺷﻴﺪ   اﻟﺘﻜﺎﻟﻴﻒ ,اﻟﻘﺪرات اﻻﻧﺘﺎﺟﻴﺔ ,وﺗﺪﺑﻴﺮ اﻟﻤﺨﺎﻃﺮ)؟ 
-ﻣﺎﻫﻮ اﺣﺘﻴﺎج اﻟﺰﺑﻮن اﻟﺬي ﻗﻤﺘﻢ ﺑﺘﻠﺒﻴﺘﻪ ؟
-ﻫﻞ زﺑﻨﺎﺋﻜﻢ ﻓﻌﻼ ﻳﺤﺘﺎﺟﻮن ﻟﻤﻨﺘﻮﺟﻜﻢ ؟
-ﻟﻤﺎذا ﺗﺼﻮر وﻓﻬﻢ ﻋﺮض اﻟﻘﻴﻤﺔ ﻳﺨﺘﻠﻒ ﻣﻦ زﺑﻮن ﻻﺧﺮ ؟


الPROPOSITIONS DE VALEUR :
SEGMENT DE CLIENTÈLE :
الشركاء الرئيسيون:
الأنشطة الرئيسية:
عرض القيمة:
الموارد الرئيسية:
فئات الزبناء
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